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Wish Merchant-
checklist voor de 

feestdagen

De feestdagen staan voor de deur, en er is geweldig nieuws voor Wish-winkeliers!  

Volgens , een bureau dat onderzoek doet naar markt- en consumententrends, “wordt tijdens de feestdagen van 2022 vooral gezocht  
naar artikelen met meerwaarde, nu de inflatie consumenten dwingt om prioriteit te geven aan lagere prijzen en andere vormen van 
meerwaarde. Het seizoen begint eerder en loopt langer door nu consumenten nieuwe gewoontes omarmen en het shoppen plannen.  
Ondanks alle uitdagingen kijken consumenten optimistisch aan tegen de feestdagen, en het feit dat we elkaar weer kunnen opzoeken,  
maakt ons wat vrolijker deze feestdagen.”¹

Mintel

Bij Wish staat meerwaarde centraal en dat maakt ons het perfecte platform om uw producten tijdens de feestdagen onder de aandacht  
te brengen. In deze checklist voor de feestdagen hebben we onze allerbeste tips en trucs voor u op een rijtje gezet.

Feestdagen  
van 2022  

1. Upload producten in een vroeg stadium
In eerdere jaren zagen we gedurende het hele vierde kwartaal een toename 
van de verkoop op Wish, waarbij november voor veel Wish-winkeliers aan 
kop ging als maand met de hoogste omzet.² Wacht niet langer en upload  
uw volledige voorraad aan producten om optimaal te profiteren van de 
potentiële toename van het verkoopvolume.

2. Ken uw klant
Breng producten die klanten graag willen extra onder de aandacht. 
In 2021 werd op Wish onder andere vaak gezocht naar²:  

Dameskleding

Modeaccessoires

Consumentenelektronica

3. Kom met leuke ideeën voor cadeaus, 
mogelijk wordt u opgenomen in 
merchandising-campagnes van Wish*
Wish voert in de loop van het hele seizoen fantastische merchandising-campagnes 
uit, met een focus op eigenzinnige, grappige en unieke producten die we onder 
de aandacht brengen in banners, exclusieve shoppingcollecties, events met een 
thema en nog veel meer.  

Hoewel niet alle winkeliers en producten worden uitgelicht, worden uw producten 
mogelijk gekozen voor een merchandising-campagne van Wish!*

Begin zo vroeg mogelijk met uw campagne voor de feestdagen om zoveel 
mogelijk aandacht te krijgen.  

Promoot uw bijzondere producten en cadeau-ideeën om shoppers te inspireren.

Vermeld producten die op tijd kunnen worden verzonden om cadeau te doen.

Thanksgiving - 24 november

Black Friday - 25 november

Cyber Monday - 28 november

Chanoeka - 18 - 26 december

Kerstmis - 25 december

Tweede kerstdag - 26 december

Nieuwjaarsdag - 31 december

https://store.mintel.com/us/beauty-personal-goods-and-toiletries/winter-holiday-shopping-us-2022/
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4. Laat producten opvallen met kortings- en 
advertentiefuncties van Wish
Profiteer van deze nuttige methoden voor proactieve advertenties of kortingen voor  
uw producten op Wish. Of gebruik ze gewoon allebei tegelijk!

Zorg dat producten nog meer aandacht krijgen met , de eigen 
advertentietool van Wish.

ProductBoost

Bent u een Premier-winkelier, overweeg dan om kortingscampagnes uit te voeren via  
het .platform voor winkelierspromoties

5. Verzend producten naar klanten op tijd voor  
de feestdagen
Bied snelle verzending zodat klanten uw producten op tijd in huis hebben om met de 
feestdagen cadeau te do en.

Kwalificeer zoveel mogelijk producten voor het .Wish Express-programma

Controleer opnieuw uw instellingen voor  en ga na of dit uw snelst 
mogelijke verzendtijden zijn.

tijd tot eindbestemming

Maak voor de vervulling van bestellingen gebruik van   
en zorg ervoor dat u  en  toevoegt aan  
uw Wish Express-bestellingen.

geaccepteerde logistieke koeriers
informatie over tracking bevestiging van levering

6. Profiteer van Wish Clips
Wish Clips, onze functie voor shoppen vanuit video's, richt zich op de 
groeiende demografische groep onder consumenten die het leuk vindt om 
vanuit een video te shoppen.

Upload fantastische of visueel aantrekkelijke video's van uw producten.

Nieuw! Voeg muziek toe aan uw Wish Clips!

Klik hier om meer te lezen over het uploaden van productvideo's naar Wish en 
over hoe klanten deze te zien krijgen via Wish Clips.

En last but not least: zorg deze feestdagen voor een uitstekende kwaliteit 
van producten en diensten conform de . Wish Standards

Voordelen van 
 

voor winkeliers
Wish Express

Meer klantindrukken

Opvallende Wish Express-badge 
met een oranje vrachtwagen bij in 
aanmerking komende 
productvermeldingen

Vermelding op het speciale Wish 
Express-tabblad en markering in 
de zoekresultaten

Winkelier komt in aanmerking voor 
snellere betaling

*Deze mogelijkheid is beschikbaar voor geselecteerde of in aanmerking komende winkeliers en winkeliers die gebruikmaken 
van het Wish-platform voor winkelierspromoties.

¹Bron: Mintel, Winter Holiday Shopping – VS – 2022, 2022, https://store.mintel.com/us/beauty-personal-goods-and-toiletries/
winter-holiday-shopping-us-2022/

²Bron: interne gegevens van Wish, vierde kwartaal 2019 - vierde kwartaal 2021

Merchandising-events van Wish voor de feestdagen:  
voor winkeliers die gebruikmaken van het platform 

voor winkelierspromoties

Najaarsuitverkoop, 
favoriete producten, 
consumenten-
elektronica, 
dameskleding

“De wonderlijke wereld van 
Wish”: deals in alle 
categorieën, cadeaus voor 
kinderen, bijzondere 
cadeaus, activiteiten thuis

Het is elke dag Black Friday: 24 dagen met 
elke dag nieuwe deals. Een geweldige kans 
om uw merken en producten onder de 
aandacht te brengen!* Hoogtepunten zijn  
een cadeaugids, deals voor woondecoratie, 
een event op Cyber Monday en natuurlijk 
BLACK FRIDAY!

Laatste dagen voor het geven 
van cadeaus, uitverkoop na 
kerst, oudejaarsavond en 
nieuwe voornemens: "Een 
nieuw jaar, een nieuwe jij"  

OktoberSeptember November December

https://merchantfaq.wish.com/hc/en-us/articles/360018382634-ProductBoost-FAQ
https://merchantfaq.wish.com/hc/en-us/articles/4419128653595-Merchant-Promotions-Platform-FAQs
https://merchantfaq.wish.com/hc/en-us/articles/231264967-Leverage-Wish-Express-for-your-fast-shipping-products
https://merchantfaq.wish.com/hc/en-us/articles/360059361593-Customize-shipping-price-and-max-delivery-days-to-increase-customer-conversion-and-product-sales
https://merchantfaq.wish.com/hc/en-us/articles/1260800536970-Which-international-shipping-carrier-should-I-select-based-on-an-order-s-origin-country-region-and-destination-country-region-
https://merchant.wish.com/policy#fees_and_payments
https://merchantfaq.wish.com/hc/en-us/articles/205212647-Why-should-I-provide-tracking-information-for-my-orders-
https://merchantfaq.wish.com/hc/en-us/articles/360056495994-Uploading-a-demo-video-for-your-products
https://merchantfaq.wish.com/hc/en-us/articles/4408084779547-Wish-Standards-Program-Overview

